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Allianz bringt The Squared Ball ins Spiel und startet
Kampagne fur finanzielles Coaching im
FrauenfuBball

= Barrieren beeinflussen Profikarrieren: Frauen im ProfifuBball stehen haufig vor
finanziellen Unsicherheiten. Ein Grund fiir 64 Prozent der Frauen, ihrer sportlichen
Leidenschaft nicht nachzugehen.

= Ressourcen fiir Talente: Mit der Kompagne The Squared Ball und der
einhergehenden Allianz Ready Coach Initiative, die ProfifuBballerinnen mit Finanz-
Trainings unterstiitzt, rickt die Allianz die Herausforderungen der FuBballerinnen
ins Licht und unterstitzt die Frauen, selbstbewusst und mit finanziellem Know-how
ihre Ziele zu verwirklichen.

Minchen, 6. Juli 2023. Traumberuf ProfifuBballerin — ein Ziel, das fur viele Frauen in der Realitdt
fast unerreichbar ist. Eine Umfrage der Allianz zeigt, dass finanzielle Hindernisse 64 Prozent der
Frauen davon abhalten, ihrer Leidenschaft — beispielsweise im Sport — nachzugehen! Die
Herausforderungen sind vielschichtig und existenziell. Mit The Squared Ball (,quadratischer
Ball”) und der einhergehenden Allianz Ready Coach Initiative gibt die Allianz im Jahr der
FuBballweltmeisterschaft der Frauen in Australien neue Impulse und unterstitzt Frauen dabei,
ihren Weg in den ProfifuBball mit Selbstvertrauen zu verfolgen und finanzielle Unsicherheiten zu
Uberwinden.

Wenn das Eckige ins Eckige muss — das schwierige Spiel mit dem Squared Ball

Oftmals reichen Leistungsbereitschaft und Talent fur Spielerinnen nicht aus, um die Zukunft im
ProfifuBball auf finanziell sichere Beine zu stellen. Beispielsweise wird in den europdischen
SpitzenfuBball-Ligen mehr als jede zehnte Frau nicht mit Gehalt vergUtet.? Fir Spielerinnen
gleicht ihr Leben zwischen Hochleistung im Sport und finanzieller Unsicherheit dem Spiel mit
einem eckigen Ball: Der Squared Ball ist der erste viereckige Ball, der die vielen
Herausforderungen fur Frauen im ProfifuBball greifbar macht. Mit der Kampagne macht die
Allianz auf die finanziellen Herausforderungen und damit einhergehenden Unsicherheiten
aufmerksam — und bietet mit der Allianz Ready Coach Initiative Tools, diesen zu begegnen.

Neben der symbolischen Wirkung des Balls integriert die Allianz auf dem Ball studienbasierte
Insights zu den Schwierigkeiten fUr weiblichen FuBballtalente. Damit fungiert der Ball nicht nur
als Zeichen, das zu Diskussionen anregt, sondern setzt zusdtzlich auf Aufklarung und Information.
,Die Daten zeigen deutlich, dass es unter anderem finanzielle Hindernisse sind, die Frauen
abhalten, ihre Leidenschaft als FuBballprofi zu verfolgen. Kenntnisse Uber die Finanzthemen und
ein klares Verstandnis der eigenen Plane und Maglichkeiten kdonnen junge Sportlerinnen
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unterstUtzen und Talenten helfen, mit finanziellem Selbstbewusstsein ihre Karrieren zu forcieren”,
so Christian Deuringer, Head of Global Brand Management der Allianz SE.

Ressourcen fiir Talente: Persénliches Finanztraining mit dem Allianz Ready Coach
Deshalb hat die Allianz die Initiative Allianz Ready Coach ins Leben gerufen und bietet
maBgeschneiderte, kostenlose Trainings zu Finanzthemen fur angehende ProfifuBballerinnen an.
Allianz Ready Coach Alessandra Jovy-Heuser (Aless) hat selbst weitreichende Erfahrungen als
professionelle Volleyballspielerin und Finanzexpertin. Die Herausforderungen, vor denen
Sportlerinnen beim Eintritt in die Profikarriere stehen, kennt Aless nur zu gut: ,Zu meiner Zeit als
Profisportlerin hatte ich mir gewlnscht, dass mir jemand mit finanziellem Fachwissen zur Seite
steht. Es ist wichtig, dass junge Sportlerinnen beim Aufbau ihrer finanziellen Grundlage
unterstUtzt und auf die Zukunft vorbereitet werden. Von den Anfdngen Uber den
Vertragsabschluss bis hin zur langfristigen Karriereplanung ist Finanzwissen ein entscheidender
Baustein, um im Spiel voranzukommen und seine Leidenschaft zum Beruf zu machen. Als Allianz
Ready Coach freue ich mich, Tipps geben zu kdnnen, wie Geld effektiv eingesetzt und angelegt
werden kann.” Zusdtzlich zum Allianz Ready Coach bietet die Allianz das Allianz Future Workout
fur die ndchste Generation von Sportlern, einschlieBlich olympischer und paralympischer
Athleten.

Finanzielle Allgemeinbildung als Basis fiir Verwirklichung beruflicher Tradume
Der Squared Ball und die Allianz Ready Coach Initiative sind Teil eines globalen, ganzheitlichen
Engagements der Allianz zur Forderung der finanziellen Allgemeinbildung.

Der Allianz Financial Literacy Hub?® enthalt alle Forschungsergebnisse der Allianz zum Thema
finanzielle Allgemeinbildung und stellt darlber hinaus Daten zur Verflgung, die helfen sollen,
finanzielle Unsicherheiten zu verringern und den Zugang zu finanzieller Bildung zu erleichtern.
Diesen Monat hat die Allianz zudem eine neue Plattform namens Allianz Finance Workout
eingefthrt, die E-Learning und interaktive Tools zu einer Vielzahl von Anlage- und Finanzthemen
bietet.

Neben den genannten Angeboten bietet die Allianz auch Ressourcen Uber das Allianz Finance
Coach Training fUr junge Menschen an. Das Engagement der Allianz gibt jungen Menschen die
richtigen Werkzeuge an die Hand, um fundierte Entscheidungen Uber ihre Finanzen zu treffen.

Finanzielle Hurden sollten der Verwirklichung beruflicher Traume nicht im Wege stehen.

Weitere Infos finden Sie unter: https://www.allianz.com/squared-ball
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Fur weitere Informationen wenden Sie sich bitte an:

Edelman GmbH
Susann Farrant
E-Mail: susann.farrant@edelman.com

Allionz SE

Florion Amberg

Allianz Group Head of Public Relations & Communications Intelligence
E-Mail: florian.amberg@allianz.com

Uber die Allianz

Die Allianz Gruppe zdhlt zu den weltweit fihrenden Versicherern und Asset Managern und betreut 126 Millionen* Privat-
und Unternehmenskunden in mehr als 70 Landern. Versicherungskunden der Allianz nutzen ein breites Angebot von der
Sach-, Lebens- und Krankenversicherung Uber Assistance-Dienstleistungen und Kreditversicherung bis hin zur
Industrieversicherung. Die Allianz ist einer der weltweit groBten Investoren und betreut im Auftrag ihrer
Versicherungskunden ein Investmentportfolio von etwa 767 Milliarden Euro. Zudem verwalten unsere Asset Manager
PIMCO und Allianz Global Investors 1,9 Billionen Euro fur Dritte. Mit unserer systematischen Integration von 6kologischen
und sozialen Kriterien in unsere Geschdftsprozesse und Investitionsentscheidungen sind wir unter den flhrenden
Versicherern im Dow Jones Sustainability Index. 2021 erwirtschafteten Gber 155.000 Mitarbeiter fir die Gruppe einen
Umsatz von 148,5 Milliarden Euro und erzielten ein operatives Ergebnis von 13,4 Milliarden Euro.

Die Einschdtzungen stehen wie immer unter den nachfolgend angegebenen Vorbehalten.

Vorbehalt bei Zukunftsaussagen

Dieses Dokument enthdlt zukunftsgerichtete Aussagen wie Prognosen oder Erwartungen, die auf den gegenwdrtigen
Ansichten und Annahmen des Managements beruhen und bekannten und unbekannten Risiken und Ungewissheiten
unterliegen. Die tatsdchlichen Ergebnisse, Leistungsdaten oder Ereignisse konnen erheblich von den in diesen
zukunftsgerichteten Aussagen ausgedrickten oder implizierten Ergebnissen abweichen.

Abweichungen konnen sich aus Anderungen der Faktoren ergeben, einschlieBlich der folgenden, aber nicht beschrénkt
auf: (i) die allgemeine wirtschaftliche Lage und Wettbewerbssituation in den Kerngeschdftsfeldern und -mdrkten der
Allianz, (ii) die Entwicklung der Finanzmdrkte (insbesondere Marktvolatilitat, Liquiditdt und Kreditereignisse), (iii)
negative Publizitdt, aufsichtsrechtliche MaBnahmen oder Rechtsstreitigkeiten in Bezug auf die Allianz Gruppe, andere
Finanzdienstleister und die Finanzdienstleistungsbranche im Allgemeinen, (iv) Haufigkeit und Schwere der versicherten
Schadenereignisse, einschlieBlich solcher, die sich aus Naturkatastrophen ergeben, und die Entwicklung der
Schadenaufwendungen, (v) Sterblichkeits- und Krankheitsraten bzw. -tendenzen, (vi) Stornoraten, (vii) die Ausfallrate
von Kreditnehmern, (viii) Anderungen des Zinsniveaus, (ix) Wechselkurse, insbesondere des Euro/US-Dollar-
Wechselkurses, (x) Gesetzes- und sonstige Rechtsénderungen einschlieBlich steuerlicher Regelungen, (xi) die
Auswirkungen von Akquisitionen einschlieBlich damit zusammenhdngender Integrations- und
RestrukturierungsmaBnahmen sowie (xii) die allgemeinen Wettbewerbsfaktoren, die in jedem Einzelfall auf lokaler,
regionaler, nationaler und/oder globaler Ebene gelten. Viele dieser Verdnderungen kénnen durch Terroranschldge und
deren Folgen verstdrkt werden.

Keine Pflicht zur Aktualisierung
Die Allianz Gbernimmt keine Verpflichtung, die in dieser Meldung enthaltenen Informationen und Zukunftsaussagen zu
aktualisieren, soweit keine gesetzliche Veroffentlichungspflicht besteht.

Privatsphdre und Datenschutz
Die Allianz SE ist dem Schutz Ihrer persénlichen Daten verpflichtet. Erfahren Sie mehr in unserer Datenschutzerklérung.
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